Szkolenie: Profesjonalna prezentacja produktu
zwiekszajgca site przekonywania.

Cele szkolenia

* Przygotowanie krok po
kroku przekonujgcej
prezentacji produktu/
oferty.

Trening wykorzystania
mowy ciata do
wzbudzania zaufania

klientéw.
Podczas
prezentacji ) )
kluczowe jest * Wywieranie wptywu na
wzbudzanie w emocje poprzez dobdr

klientach emocii.

odpowiednich stow
i odwotywanie sie do

zZmystow.
Uczestnicy Program szkolenia
Szkolenie skierowane jest do wszystkich Zaprojektowalismy szkolenie, ktére
handlowcow, ktérych skutecznosé zwiekszy pewnosc siebie i skutecznosc
w pracy zalezy od dobrego uczestnikdw w kluczowych
zaprezentowania klientom oferty lub momentach prezentacji produktu. +W momencie gdy
produkiu. Mogq w nim uczestniczy € Szkolenie obejmuje zagadnienia: zaczynasz prezentacje

zardwno osoby prowadzgce
indywidualne prezentacije jak *  Zosady konstruowania prezentacii. osmielasz sie wejsé na
i profesjonalne pokazy dla szerokiego

grona klientow =  Budowanie wiarygodnosci arene profesjonalnej

i wzbudzanie zaufania poprzez
swoje zachowanie.

Metody szkoleniowe " Wykorzystanie mowy ciata.

sprzedazy”.

Brian Tracy

=  Prezentacja wzbudzajgca emocje

Cwiczenia indywidualne i zespotowe poprzez odwotanie sie do zmystow.

stuzg przygotowaniu sobie skutecznej

argumentaciji dia swojego produktu. =  Prezentacja wzbudzajgca emocje
Nastepujgcy po nich trening z kamerg poprzez odwotanie sie do jezyka
uczy wykorzystania wypracowanych korzysci.

dla swojej prezentaciji rozwigzah w

= Kolejnos¢ informacii i dobdr stéw
zwiekszajgcy perswazyjny
charakter prezentacii.

praktyce.

Dofinansowanie z EFS!

Koszt tego szkolenia wynosi dla Sredniej

firmy od 218 do 320 PLN. pozytywna zmiana

Szkolenie trwa dwa dni.
Termin szkolenia: 19-20.08 ml_co
Miejsce szkolenia: Bydgoszcz grupa doradczo-szkoleniowa .
e N )
Mowa ciata dodaje
wiarygodnosci twoim stowom.
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